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Pour en savoir plus, visionner la capsule vidéo

Dans le modèle traditionnel, le restaurateur agit comme le seul responsable des décisions 
qui oriente le futur de l’entreprise, alors que dans le modèle actuel, il doit faire partie 
de l’équipe et joindre ses compétences à celles de son équipe afin d’optimiser la création 
de valeur pour le client et pour l’entreprise.
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https://www.youtube.com/watch?v=2s8AJcafmLM

